Obé zacaly od nuly a obé shodné se vypracovaly na pozici
nezdvisla National Sales Director, nejvySSi metu, na jakou muzete
v podnikani s Mary Kay dosahnout. Kudy k ni vedly jejich cesty?

Sama Mary Kay Ash odstartovala podnikani
pred Sedesati lety, atoy dala stejnou Sanci Ze-
nam rozvijet sv@j potencial. Cim znagka Mary
Kay oslovila vas?

SS: PFed matefskou jsem pracovala v ¢asové na-
rocné oblasti personalistiky. Nebylo realné tako-
vou praci skloubit s rodinou, a tak jsem hledala
moznosti. O Mary Kay jsem tehdy Cetla v €aso-
pise, kde byl inzerat, ze hledaji zeny touzici po
osobnim rozvoji, jez chtéji byt ¢asové a finan¢né
nezavislé. Od té doby délim svdj Zivot na ,pred
Mary Kay* a ,s Mary Kay*.

KH: Dokud jsem nezaCala podnikat, ani mé ne-
napadlo, jaké mohu mit jako Zena a tehdy teprve
budouci maminka moznosti. Podnikatelské, fi-
nanéni... | kdyZ jsem vystudovala vysokou a Ce-
kala jsem Sanci v pracovnim svétg, bylo to na mé
pomalé a pfili§ zavislé na ,,nékom“. U Mary Kay
jsem mohla letét vstfic kariéfe svoji vlastni rych-
losti. | jako novacek jsem ziskavala know-how
a podporu téch nejlepSich. Ohromilo mé to.

Nikde ale neni nic jen zalité sluncem...

SS: Neni. | my zname slozité situace. Nicméné
zékladem u nas je podpora. Pomoc. Uznani. Za
velké i malé pokroky. Uznéani takovd, jaka si pa-
matujete cely zZivot - jako kdyz jsem po meésici
prace dostala pohlednici od generdlni feditelky,
jez mi gratulovala k prvnim Gspéchim. Myslela
jsem, Ze jsem jen néjakeé Cislo kosmetické porad-
kyngé, ale najednou pfisel pocit dilezitosti. Pravé
ten mi v narocnych situacich prinasi klid.

KH: Ano, dnes jsme jen v trochu jinych pozicich.
Predavame, co umime. Naslouchame pfFibéhlim
téch, které se potykaji s prvnimi potizemi, a po-
vzbuzujeme je. Casto a7 vhani slzy do oéi, kdyz
si uvédomite, co jste uz prekonala.

zakladem vasi prace je primy prodej. MGze byt
takova prace atraktivni?

KH: Mize aje! Proto u nas z(stava tolik Zen, kte-
ré to s Mary Kay zkusi. V Cesku a na Slovensku
se uz blizime ke tFiceti tisicdm nezavislych kos-
metickych poradkyn! A je tfeba si uvédomit, Ze
cely svét néco vyrabi, prodava a nakupuje, a vy si
musite vybrat stranu, na které budete. Ja védéla,
Ze nikdy nebudu vyrabét, protoZze nemam ideu
ani kapital. Rozhodla jsem se prodavat - ale kdyz
chcete byt dobry obchodnik, musite prodavat to,
¢emu vérite (a kvalita je zaklad u viech produktd
Mary Kay), a vnimat prodej jako sluzbu lidem.

Mate néjaké motto, které vas vede?

SS: Nautilajsem se, Ze mam moznost ovlivnit svij
Zivot. A Ze se vyplati udrzet si viru ve své sny,
protoZe paska se stfiha az v cili.

KH: Mé inspiruje heslo Alberta Einsteina: Abyste
udrzeli v Zivoté rovnovahu, musite se pohybovat
vpred. Je to stejné jako pfi jizdé na kole. m
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